




Mi idea será crear una tienda virtual de ropa para todo publico, en el cual se venderán prendas de ropa tales como, camisas, pantalones, pantalonetas, zapatos, medias y camisas de tirantes.

Quiero que mi tienda crezca y sea reconocida mundialmente y que sea la mejor 



Generar ingresos a futuro, llegar a todo publico, ser una empresa competitiva.

Llegar a mercados internacionales, hacer talleres a futuro, para que las personas interesadas en saber como emprender sepan hacerlo profesionalmente y sepan de buenas marcas, ect..

Gerente de la
empresa

recursos
humanos

administracion 

Marketing

finanzas

control de 
calidad

produccion



A través de programas de responsabilidad social corporativa o apoyo a causas benéficas, dar empleo a otras personas.

Utilizar materiales orgánicos y reciclados en la fabricación de prendas.
Reducir el uso de agua, energía y productos químicos en los procesos de producción.
Promover prácticas de comercio justo y condiciones laborales éticas en las fábricas proveedoras.


Diseñar productos de alta calidad y con un buen diseño que se diferencien de la competencia.
Mantener costos controlados y optimizar procesos para aumentar la eficiencia.
Diversificar el público objetivo y explorar nuevos canales de distribución para aumentar las ventas.




1.Diseñador y
proveedores 
de mercancia
2. Franquicia
antes
3. Diseñador 
grafico y 
fotografico
para diseño,
impresion de
piezas 
publicitarias
y avisos,
ademas de la
toma de 
fotografia de
modelos de 
marca.


Diseño crea-
acion de cole-
ccion de 
prendas.
Maquilacion 
marquillas y
etiquetas.

Diseños exclusivos
bajo el concepto
de la marca
Alta calidad en 
las prendas y
accesorios de 
diseño.
Accesibilidad en 
precios.
Estatus de marca.
Moda


Hombres y
jovenes de 18 a 
25 y de 25 a 35 
años que deseen
un estilo diferenci
ador, prendas 
unicas y con 
diseño.

E-comerce
Ventas directas
en las tiendas 
fisicas.
Stands en ferias
Redes sociales

Físicos: Adecuaci
ón, y diseño del
espacio interior
de los almacenes 
con el concepto
de marca.
Intelectuales: 
marca.
Humanos: 
asesores de moda
Financieros:
capital, moda.

Costos fijos y variables.
Pago de personal, arriendos, servicios públicos,
créditos ,impuestos.
Adquisición de todos los activos.

Ingreso en efectivo por venta de productos.
Abonos de prendas y accesorios a 30 días.
Préstamos bancarios.  



Amplia variedad de productos para diferentes gustos y estilos.
Posibilidad de adaptarse rápidamente a las tendencias de moda.
Potencial para expandir el negocio mediante tiendas físicas y venta online.
Alta demanda de ropa en el mercado.


Competencia fuerte en el sector de la moda.
Necesidad de mantener un inventario actualizado y variado.
Dependencia de proveedores y distribuidores.
Riesgo de fluctuaciones en los precios de la materia prima y la mano de obra.

Desarrollo de alianzas estratégicas con influencers y celebridades para aumentar la visibilidad de la marca.
Expansión a mercados internacionales a través de la venta online.
Participación en eventos de moda y ferias para dar a conocer la marca.
Diversificación de productos para alcanzar diferentes segmentos de mercado.



Cambios en las preferencias de los consumidores que pueden afectar las ventas.
Presencia de imitaciones y copias de la marca.
Impacto negativo de situaciones como crisis económicas o pandemias en el sector de la moda.
Aumento de los costos de producción y distribución que pueden afectar los márgenes de ganancia.)



FLOW A TU ALCANCE 



Alquiler 100.000

Salarios 225.000

Servicios públicos 100.000

Publicidad y marketing 50.000

Gastos de mantenimiento 30.000

Compra de mercadería 300.000

Envío y transporte de la mercancía 50.000

Costos de empaquetado 20.000

Descuentos y promociones 10.000


Gastos de decoración 100.000

Comisiones de agencias de publicidad 40.000



1,025,000



0,99

9,900



Inventario de mercadería


Mobiliario y equipo de la tienda

Equipo de computación y tecnología

Vehículos de reparto


Marcas registradas y patentes


Inversiones financieras

Caja y cuentas bancarias


Propiedad inmueble

Préstamos bancarios


Salarios y beneficios pendientes


Pagos a proveedores


Impuestos por pagar


Arrendamientos financieros

Créditos con entidades financieras


Obligaciones laborales


Pensiones y seguros sociales


Deudas a corto plazo


Obligaciones fiscales



Logré encontrar 100 marcas iguales a las que mi 
emprendimiento ofrece



El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica.

La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.



Cambio de prendas, por tallas equivocadas y cambios.

Para el público que tenga problemas con algunas prendas

Con el objetivo de informar
a nuestro publico 

- Facturas
- Que no haya pasado
la fecha de vencimiento 
de la factura
- Revisar la prenda

Jefe/s o empleados

Que nuestro publico esté
satisfecho y nos siga compra-
ndo

Revisión de la prenda, 
devoluciones, cambios o 
intercambios

De Lunes a Domingo

Mucha gente no está informada de los cambios, y las garantías
a veces las prendas vienen con un defecto de fabrica y dejan la 
prenda sin cambiar, por eso nos interesa informar al publico 






